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Commissions-jérjestelma
tuo merkittiavaa kilpailuetua.

Comm

SSIONS

-palkkioiden laskemiseen, raportointiin ja maksamiseen

Werdia on tuonut ensimmaiseni markkinoille suomalaisten vakuutusyhtiéiden tarpeisiin kehite-
tyn myyjakomissioiden maksujarjestelmin. Selainpohjainen Commissions-jarjestelma on help-
pokiyttoinen ja tuo vakuutusyhtiolle merkittivaa kilpailuetua.

Palkkiot monimutkaistuvat

Vakuutusyhtiot ulkoistavat myyntidan entistd
enemmain komissiopalkkaisille asiamiehille.
Ulkoistaminen nikyy myos aktiivista asiakastyota
tekevien outbound-puhelinkeskusten yleis-
tymiseni. Provisio- ja kiintedpalkkaistenkin
toimihenkiléiden bonukset sidotaan usein saavu-
tettuun myyntiin. Kaikki tdm4 lisdd huomat-
tavasti erilaisten komissiosopimusten ja myynti-
palkkioiden tarvetta. Vakuutusyhtididen palkan-
maksu ei ole pysynyt kehityksessd mukana, silla
perinteiset jirjestelmit perustuvat kiintedin
kuukausipalkkaan ja manuaalisesti laskettaviin
poikkeuksiin. Monimutkaisten palkkioiden
laskeminen erilaisilla excel-taulukoilla on hidasta
ja tyolasta. Lisaksi laskennassa syntyy paljon
virheits, joita talousosasto joutuu selvittelemiin
myyjien kanssa.

Commissions nostaa myynnin uudelle
tasolle

Ohjelmistoyhti6 Werdialla on pitka kokemus
asiakkaille ri4taloityjen ohjelmistojen kehittami-
sestd. Olemme ratkoneet vakuutusyhtiéiden

liiketoiminnan ongelmia jo vuosia ja tunnemme
toimialan erityispiirteet. Commissions on Wer-
dian kehittima uusi tuote, joka ratkaisee myyn-
tikomissioiden sopimiseen ja maksamiseen
liittyvat pulmat. Jarjestelmin avulla vakuu-
tusyhtio voi raitaloida kaikille myyjille yksilslliset
sopimukset ja hoitaa palkkioiden raportoinnin ja
maksamisen helposti ja nopeasti. Commissions
vapauttaa vakuutusyhtiot jaykkien sopimusten ja
laskentajirjestelmien kahleista ja auttaa virit-
tamiin myyntikoneiston uudelle tasolle.
Commissions-jarjestelmin avulla vakuutusyhtio
voi ohjata myyntiorganisaatiota tarkasti halua-
mallaan tavalla. Palkkiosopimuksia voidaan
saadella yksiloittain, ryhmittdin, myyntikanavit-
tain, tuotteittain ja aikajaksoittain. Jarjestelma
osaa kisitella monimutkaisia myyntisopimuksia,
joissa on erilaisten raja-arvojen sditelemii
prosentteja, euroméairiisia korvauksia ja kerta-
bonuksia. Sopivasti viritetyilld palkkioilla johto
voi motivoida myyjii ja vaikkapa kannustaa
tiettyjen tuotteiden lisimyyntiin. Vakuutusyhtio
tarvitsee ammattitaitoisia myyntineuvottelijoita
ja asiamiehia parjatikseen kilpailussa. Alykkyytta
tulee vaatia myos tietoteknisilta jarjestelmilta.



Tasmaillisyytta ja nopeutta palkan-
laskentaan

Commissions on kevyt jarjestelmi, joka on
helppo ottaa kayttoon. Jarjestelma helpottaa
vakuutusyhtion talousosaston tyota. Werdia
jarjestia koulutuksen padkiyttajille, jotka
pystyvit jatkossa hoitamaan tietojen yllapidon
ja tarvittavat muutokset komissiosopimuksiin.
Talousosasto saa jirjestelméasta kaikki palkan- ja
palkkioiden maksuun liittyvit tiedot ja provi-
siokertymat. Uusia myyjia voidaan liitt44 jarjes-
telmian, siirtdd myyntiryhmaista toiseen ja
tarvittaessa poistaa. Kustakin myydysta vakuu-
tuksesta syntyy jirjestelmiin yksi tietue, johon
kiinnittyy kaikki myyntitapahtumaan liittyva
tieto. Myo6s aiemmat sopimusversiot ja muut
historiatiedot pysyvat tallessa.

Provisioiden kertymisti voi seurata jarjes-
telméasta reaaliaikaisesti tai sovitussa aikatau-
lussa. Myyjat voivat itse seurata myynnin kehit-
tymista yksilotasolla - tai ryhmaétasolla, jos

tiimilld on ryhmaitavoite tai kiynnissa oleva
myyntikilpailu. Jarjestelmin avulla vakuu-
tusyhti6 voi myé6s periid maksettuja palkkioita
takaisin, jos asiakkaat peruvat vakuutuksia
lyhyen ajan sisalla. Asiamiehelti voidaan my6s
perid korvausta puhelimen, toimitilojen tai
tarvikkeiden kaytosta.

Lisda Business Intelligencea

Commissions tarjoaa myoés johdolle oivan
apuvilineen myynnin analysointiin ja kehit-
tamiseen. Jirjestelmasti voi ajaa myyntitietoa
esimerkiksi myyja- tai tuotekohtaisesti tai alueit-
tain. Nopean raportoinnin ansioista johto pysyy
ajan tasalla myynnin tilasta ja voi reagoida
ongelmiin pikaisesti. Tietokantapohjaisuus ja
helppokayttéiset hakuominaisuudet mah-
dollistavat informaatiopdioman hyédyn-
timisen. Commissions auttaa kehittimiin
palvelutarjontaa ja hinnoittelua.

Johto pysyy ajan tasalla
myynnin tilasta ja voi
reagoida ongelmiin
pikaisesti.




Jarjestelmin tekniset tiedot

® Kayttajaystavillinen kayttoliittymi varmistaa ohjelmiston logiikan
nopean omaksumisen. Werdia jarjestia kayttokoulutuksen jarjes-
telman padkayttajille.

o Selainpohjaisuuden ansiosta ohjelmisto on myds etityota tekevien
kaytossa 24/7. Sisaan kirjaudutaan omalla kayttajitunnuksella ja sala-
sanalla.

® Paakiyttijat pystyvat nopeasti luomaan tai passivoimaan kayttdjatun-
nuksia uusien rekrytointien ja irtisanomisten yhteydessa.

o Eri kayttajarooleille pystyy luomaan eritasoisia kayttooikeuksia.

® Avoin dokumentoitu rajapinta mahdollistaa tietojen siirron eri tieto- ja
vakuutusjarjestelmista.

o Jarjestelmai siilyttidd sopimusten ja laskentojen versiohistorian.

o Werdia jarjestaa tarvittavat hosting, yllapito- ja tukipalvelut. Ohjelmis-
ton versiopiivitykset ovat automaattisesti asiakkaiden kaytossa ilman
erillistd asennustyota.

o Werdia muokkaa tarvittaessa jarjestelmii asiakkaiden tarpeisiin sopi-
vaksi ja kehittaa uusia toiminnallisuuksia.

® Commissions- ja Leads-jarjestelmit ovat helposti integroitavissa. Ne
voidaan myos ottaa kayttoon erillisina.

® Jarjestelma on toteutettu Microsoft .NET teknologialla ja se kayttaa
Microsoft SQL Server tietokantaa.
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Werdia Oy on kannattava ja kasvuhakuinen espoolainen yritys, joka toteuttaa

asiakkaille innovatiivisia ohjelmistoratkaisuja. Yritykselli on sitoutunut

henkilokunta, jolla on vahvaa toimialaosaamista etenkin vakuutus-, infra- ja

liikennetoimialoilta.

Werdia Oy tekee vaativia ohjelmisto-
tuotteita ja -palveluja, jotka helpottavat
merkittivasti asiakkaiden liiketoim-
intaa. Meilla on pitka kokemus inno-
vatiivisten ohjelmistojen kehittimi-
sestd ldheisessa yhteisty6ssa asiak-
kaiden kanssa. Werdialla on syvillista
ja laajaa toimialaosaamista etenkin
vakuutus- ja pankkialalta. Olemme
suunnitelleet vakuutusalalle uusia
tuotteita, jotka ensimmadista kertaa
ratkaisevat myyntiorganisaation tyypil-
lisid ongelmia ja tehostavat toimintaa.
Lisaksi Werdialla on pitkiaikaista koke-
musta ja osaamista infra- ja litkenne-
toimialoilta.

Werdia on vakaa ja luotettava ohjelmis-
toyritys, joka on perustettu vuonna
2000. Nykyaikainen ja viihtyisa toimis-
tomme sijaitsee HTC Keilaniemessi

Werdia Oy
Keilaranta 15
02150 Espoo

Puhelin: +358 20 755 9670
Faksi: +358 20 755 9676

www.werdia.fi

Espoossa. Meilli on pitkaaikaisia
asiakassuhteita ja erittiin ammattitai-
toinen ja sitoutunut henkilékunta.
Teemme ty6td tehokkaasti, mutta
inhimillisesti. Werdia on taloudellisesti
kannattava ja vakaa yritys, jonka
luottoluokitus on AAA (Dun & Brad-
street). Yritys on kokonaan johdon ja
hallituksen jisenten omistama.
Werdia kasvattaa liiketoimintaansa
voimakkaasti ldhivuosina. Kilpai-
lukykymme ja osaamisemme on
vahvalla pohjalla. Pystymme toteutta-
maan vaativia ohjelmistoratkaisuja
kustannustehokkuudeltaan erittiin
kilpailukykyisesti. Pystymme inves-
toimaan kasvuun, rekrytoimaan lisii
kovatasoisia osaajia ja kehittim&in
markkinoille uusia innovatiivisia tuot-
teita.
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